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XIX

Vorwort zur 5. Auflage

Liebe Leserin, lieber Leser

Sie halten den ersten Band der 5., vollstindig {iiberarbeiteten Auflage des
Handbuchs der Bewertung in der Hand. Urspriinglich gedacht als Lehrbuch, das
Studierenden sowohl die Grundlagen als auch die Feinheiten der modernen
Bewertung korrekt, verstindlich und anschaulich erkldrt, hat das Buch in
10 Jahren den Weg von den Studierenden iiber das Management bis in die
Fiihrungsetagen geschafft. So meint Bruno Gehrig, Vizeprisident des Verwal-
tungsrats von Roche: «Ein Buch, das Wert schafft. Es behandelt genau die
Methoden, die Unternehmen téglich einsetzen».

Neu ist das Handbuch der Bewertung in zwei Bénde gegliedert. Band 1
behandelt die Bewertung von Projekten, Band 2 die Bewertung von Unter-
nehmen. Die Biande funktionieren zusammen als Einheit, sind aber auch in sich
abgeschlossen.

Drei Dinge diirfen Sie vom neuen Handbuch der Bewertung in zwei Bénden
erwarten:

o Umfassende Information: Die beiden Bénde bestechen durch einen
ganzheitlichen Ansatz. Sie decken alle wichtigen Bereiche der Bewertung
ab, von Projekten liber Unternehmen bis hin zu Strategien. Ausserdem
behandeln sie Spezialthemen wie zum Beispiel die Bewertung von
Immobilien oder von kleineren und mittelgrossen Unternehmen (KMU).

e Verstindliches Lesen: Jedes Kapitel erarbeitet die theoretischen Grundlagen
Schritt fiir Schritt in verstdndlicher Form und unterstiitzt den Text wo nétig
mit grafischen Darstellungen.

e Zahlreiche Beispiele: Konkrete Probleme aus der Praxis werden in Bei-
spielen aufgenommen und gelost. Wer das Gelernte weiter vertiefen mochte,
findet zusatzliche Beispiele auf der Website www.handbuch-bewertung.ch.



XX Vorwort zur 5. Auflage

Wie Sie merken werden, haben wir geldufige Begriffe oftmals nicht aus dem
Englischen iibersetzt, sondern lediglich erkldrt. So sprechen wir zum Beispiel
vom Cash Flow oder Net Present Value. Was manchen Lesern im ersten Moment
fremd vorkommen mag, wird ihnen langerfristig niitzlich sein: Die Sprache der
Finanz ist Englisch; wer sich in dieser Welt zurechtfinden und verstdndigen
mdchte, kommt um das entsprechende Vokabular nicht herum.

In den letzten 10 Jahren haben sich viele Mitarbeitende und Freunde des
Instituts fiir Finanzmanagement der Universitit Bern fiir das Handbuch der
Bewertung eingesetzt, sei es mit inhaltlichen Anregungen, der Erarbeitung von
Beispielen und Ubungen, Korrekturen bei Text und Rechnungen oder der Uber-
pritfung des Layouts. An dieser Stelle wollen wir ihnen allen fiir ihre wertvollen
Inputs danken:

Daniel Aeberhard, Stefan Aebischer, David Belz, Demian Berchtold,
Manuel Berger, Sabine Bockem, Sonja Brezovski, Anita Biihler, Stephan Bundi
(Buchumschlag), Harald Edens (Titelbild), Lukas Frésch, Simon Fuhrer, Ivan
Gulic, Tobias Héfeli, Diego Liechti, Martina Loderer, John B. Long Jr., Tina
Purtschert, Stefan Reusser, Philipp Rieder, Donato Scognamiglio, Markus Senn,
Corinna Steiner, Heino Stoffel, Jonas Zeller und Karin Ziircher sowie
Studierenden der Universitdt Bern und des Rochester-Bern Executive MBA und
weiteren Lesern, die uns auf die eine oder andere Weise Feedback zum Buch
gegeben haben. Ganz besonderer Dank fiir die vorliegende Auflage gilt André
Huber und Philipp Schori, die mit unendlicher Ausdauer nicht nur formale
Details iiberpriift, sondern auch ein kritisches Auge auf die Inhalte des Buches
geworfen haben.

Wie schon bei den bisherigen Auflagen freuen wir uns auf Ihr Feedback an
die E-Mail-Adresse: mail@handbuch-bewertung.ch. Thre Anregungen werden
wir bei der niachsten Ausgabe des Handbuchs der Bewertung beriicksichtigen.
Informationen und Ergidnzungen zum Buch finden Sie auf der Website
www.handbuch-bewertung.ch.

Wir wiinschen Thnen eine spannende Lektiire und viele erfolgversprechende
Bewertungsprojekte!

Bern, im Februar 2010 Claudio Loderer, Petra Joerg,
Karl Pichler, Lukas Roth,
Urs Walchli, Pius Zgraggen





